
当日の連絡は070-5362-1530都築まで
参加申込

〇×
第1部  第2部

メールアドレス
（必須） 事務局：ライフアシスト株式会社　　都築恒久

一般の方
のみ

紹介者（会員）氏名 東京都大田区千鳥1-4-4生駒ビル1階
TEL：03-6410-9916　　FAX：03-6410-9917

ご住所
〒

電話番号 FAX番号

第6回【相続寺子屋】参加申込書
フリガナ

参加者名 一般

　SA 　 期生会社名

MAIL:tsuzuki@your-lifeassist.com

ＦＡＸ：03-6410-9917
参加申込書にご記入の上、
ＦＡＸにてお申込みください。

参加費は当日、会場にて承ります。

参加表明/
FB・メッセンジャー又はこちらのFAXでの参加表明をお願いします。こちらのFAXでお申し込み
をする場合は必ずメールアドレスをご記入ください。メールアドレスにZOOMのURLを送ります。

※当日までZOOMのURLが送られてこない場合は申し訳ないのですがご連絡いただけると助かります。

題 目／
「士業、専門家ができる! 地域でリピート客を獲得する 継続型のビジネスモデル」
～営業活動をしなくても、依頼が舞い込む方法とは?～

講 師／ 高橋欣也 氏 司法書士  SA23期
 相続という分野は、幅広い知識と情報を求められる仕事。情報過多で選択肢がありすぎる中で、最終
的に人が判断するポイントは、「信用できるかどうか」に尽きます。ご家族と円満な相続をするため
に、一緒に知恵を出してくれる士業・専門家が求められているのです。
 当事務所は、依頼をいただいた方々との信頼関係を構築した結果、依頼者からの別の件で相談を受け
たり、そのご家族近所の方を紹介してもらえるような地域に根差した士業事務所となりました。「相続
や不動産関係のことは、高橋先生に相談すれば安心」というような関係性を作った結果、生産性が劇的
に上がりました。
 本講演では、私がどのようにして、ここまでお客様と信用を築き上げてきたのか、そして、またリ
ピートしてもらうために気遣っているポイントやコツを解説します。
▼YouTubeにて情報発信をして、お客様との継続性を構築しています。ぜひ、ご視聴下さい♪

第二部  懇親会 場所:ZOOM 時間: 20:15～21:00

参加費/ 0円(有志により。飲み物(アルコール含）・食べ物は各自ご用意くださ
い。)
5月15日以降のキャンセルについてはキャンセル料100％となります。返金さ

せていただく場合は振込手数料を引かせていただきお振込みします。

  ※録音録画は禁止となります. (厳守にてお願いします）

参加費／ 1000円(講師の方への謝礼・事務運営費と考えております。)

支払方法/ ジャパンネット銀行　すずめ支店(002）普通 口座番号
4854190　ライフアシスト株式会社　都築恒久

場 所／ ZOOM(アドレスは後日送ります)

日 時／ 令和3年5月18日(火) 第一部18:30～20:00第二部20:15～22:00 

第一部 講義 開場18時15分 開演18時30分～20時

第6回【相続寺子屋 城南】


